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Versteckter Luxus

Hintergriindige Kunst

Frida Kappich setzt Kunst in Szene. Ganz gleich, ob es klassische
Olportraits der eigenen GrofReltern sind, eine Teeschale der
Ming-Dynastie oder die Weltmeisterschaftsshorts von Wladimir
Klitschko - fiir jedes Werk findet die Rahmenbauerin das passende
Kleid. Ein Gesprdch tber den Inbegriff des Understatements -
den richtigen Rahmen, der grofie Kunst zusammenhdlt.

Interview: Natalia Sadovnik / Fotos: Kerstin Petermann
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1827: Viele Kiinstler sagen, ihr Bild
brauche keinen Rahmen. Was sagen
Sie dazu?

Frida Kappich: Manche Kunstwer-
ke sind so stark, dass man nichts
mehrzusammenhalten muss. Das
gibtes—aber selten. Das Bild ist
etwas Nacktes und eigentlich ar-
beiten zwei Menschen daran: Der
Bildkiinstler und der Rahmen-
kiinstler, der das Werk verstarkt
und vollendet.

#1827: Gerade moderne und abstrak-
te Gemalde werden selten gerahmt.
Ein Fehler?

Ja, halteich fiir falsch. Oftkann es
sich der Kiinstler nichtleisten, das
ist immer eine Investition. Ich
gehenatiirlich nichtin fremde
Wohnungen und sage: ,Das musst
durahmen.“Das ware tibergriffig.
Aberwenn jemand ein solches
Interesse am Werk hat, dass er es
rahmen lassen méchte, ist es ein
grofdes Kompliment fiir das Werk.

#1827: Ein Rahmen intensiviert die
Beziehung des Betrachters zum
Kunstwerk, sagen Sie.

So sollte esimmer sein. Der Rah-
men gibt dem Bild den letzten
Schliff, dasletzte Peng.Ich kann
mit Hohen und Tiefen arbeiten,
bestimmte Punkte farblich so
herausziehen, dass fast eine
3D-Optik entsteht-das Bild
kommt einem auf einmal entge-
gen. Dasistunglaublich, was ein
Rahmen machen kann. Jedes Bild,
daswirrahmen, wirktimmer

Kreative Werkstatt =

Frida Kappich umgibt sich gerne mit
Kunst, das setze Kreativitit frei, die sie
auch beim Rahmen braucht. lhre Werk-
statt ist auch eine Galerie, in der sie
junge Kiinstler vertritt

wieder anders, wie ein Mensch, der
ein neues Kleid anzieht. Einmal
wollte ich ein Bild von Yves Galgon
verkaufen, nachdem ich viele
Jahre damit gelebt hatte.Ich habe
esneu gerahmt-und esistwieder
zumirnach Hause gekommen.

#1827: Setzen Sie auch moderne
Bilder in klassische Rahmen?

Ich habe eine ganz feine Picasso-
Zeichnungan der Kaffeetheke
hdngen, um die sich viele Leute
nur einen zierlichen Rahmen
vorstellen konnen. Ich habe einen
Rahmenim Stil der Jahrhundert-
wende gebaut, in Hochglanz-
schwarz, ganz opulent. Dieser
Rahmen ruftdas Auge, reinzugu-
cken. Mit solchen Kontrasten
arbeiteich gern.Das kann gigan-
tisch aussehen.

#1827: Wie findet man den richtigen
Rahmen?

Ich frage immer: Kantig oder rund,
opulent oder ganz reduziert? Mehr
muss ich gar nicht wissen. Dann
legeich Leisten an, spiele mit
Farben und jeder sieht sofort, was
mit seinem Bild passiert. Manch-
mal dauert es nur zehn Minuten.
Der Kunde liefert mir eine Idee und
ichlege meine Erfahrungan.
Ofterzahlen mir die Kunden,
welche Farbe die Wande haben
und wie ihr Sofa aussieht. Da hére
ich zu-interessiert mich aber
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nicht. Das Bild, das sie dahin
hédngen, passtdahin. Und wenn ich
es passend rahme, kann es tiberall
hdngen. Wenn ich den Rahmen auf
die Farben des Wohnzimmers
baue, dann passt es nurnoch
dahin. Und Sie sehen das Bild nicht
mehr. Weil der Rahmen fremd ist.
Dieses Gefiihl fiir den richtigen
Rahmen habeich mitden Jahren
entwickelt. Weil ich natiirlich hin
und wieder vor grofsen Herausfor-
derungen gestanden habe.

#1827: Erzdhlen Sie uns davon.
Zum Beispiel eine Teeschale der
Ming-Dynastie. Die habeich fiir
ein Museum schwebend gerahmt.

#1827: Der Auftrag kam von Kevin
Costner und Michael Otto.

Die Schalewurde aus dem Wrack
eines 1558 gesunkenen Schiffs
geborgen. Was ich genau damit
gemachthabe, ist natiirlich mein
Geheimnis. Eine andere spannen-
de Aufgabe: Einmal hat ein Kunde
einen ganz wertvollen, riesengro-
Ren Seidenteppich aus Persien
vorbeigebracht. Er wiinschte sich
einen ganz schlanken Rahmen.
Allerdings musste ich ihn hinten
mit Stahl verstarken, sonst wiirde
der Teppich nicht halten. Vorne
kam Sicherheitsglas darauf. Denn
Seide zerfdllt und es gibt keine
Reste mehr. Sie verschwindet. Also

musste alles komplettdichtund >
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»Das Gefiihl fiir den richtigen Rahmen habe | séurefreisein. Ich musste sehr fein
ich mit den Jahren entwickelt. Weil ich arbelten. Daswar ein Ding!
natiirlich hin und wieder vor grof3en #1827: Kinderzeichnungen haben Sie
Herausforderungen gestanden habe.“ auch schon geraam:

Ganzviele. Ein Kunstwerk kostet
Frida Kappich nichtunbedingtviel Geld. Das
kann schon ein Kinderbild sein,
— - das durch den Rahmen wirklich
* rJ - } 0 i 4 zum Kunstwerk wird. Ich habe
— ; -

. ; B . 3 Oder den Dirigentenstab, den Kent

-

schon mal eine Koralle gerahmt.

- 4 Nagano nach dem Eréffnungskon-

4

. zertin der Elbphilharmonie Ange-
’ . la Merkel tiberreichte. Das war eine
=\ Freude. Generell rahme ich oft

Sachen, tiber dieich lachen muss,

= aber das Endproduktsiehtdann
T ' wirklich cool aus. Wie der Rennan-
zugvon Tim Mdlzer, derjetztin der
Bullerei hangt. Oder die Weltmeis-
terschaftsshorts von Klitschko.
Seine Boxhandschuhe habeich
auch gerahmt, sie wurden fiir eine
Aktion zugunsten kranker Kinder
gespendet und sind tatsachlich fir
15.000 Euro weggegangen.

#1827: Wo wir beim Geld sind - wie
teuer kann so ein Rahmen werden?
Ein kleiner Wechselrahmen fangt
bei 30-40 Euro an. Nach oben ist
alles offen. Die teuerste Rahmung
lagbei 21.000 Euro. Das war der
persische Teppich.

#1827: Stimmt es, dass Sie keine
Werbung machen?

Stimmt. Das Handwerk istdie
beste Werbung—das, was Sie hier
sehen. Wir bauen Unikate. Wie
beschreibeich so etwas? Ich habe
mit vielen Werbern gesprochen,
bisherist es niemandem gelungen.
Ich lebe von der Mund-zu-Mund-
Propaganda.

< Grofe Kunst

Wenn Frida Kappich eins nicht mag,
dann sind es leere Wdnde. Die 58-
Jahrige ist bekannt fiir grofRe Rahmen,
die sie manchmal vor Ort aufbauen
muss - weil sie nicht durch Treppen-
hduser passen.




Liebe zur
Kunst

Frida Kappich
war eine der
ersten Frauen
im Tischlerbe-
ruf. Eigentlich
¥ sollte sie Sekre-
tirin werden,
die Liebe zum
Handwerk war
stdrker.

#1827: Gibt es eigentlich einen Frida-Kappich-Stil?

Jedes Rahmengeschéft hat seine Handschrift, auch
wir. Man kann Kappich-und-Piel-Rahmen erkennen.
Wir arbeiten meist ganz dick grundiert. Ich mochte
gerne, dass der Rahmen eine Haptik hat, dass man
ihn anfassen méchte. Man grundiertin Schichten
und muss das richtige Mischverhédltnis aufbauen, die
richtigen Trockenphasen dazwischen einhalten,
sodass die Schichten nicht zusammensacken. Daran
haben wir anderthalb Jahre gearbeitet.

#1827: Wie auffillig darf ein Rahmen sein? Miissen Sie
sich manchmal zuriickhalten?

Dass der Rahmen einem Bild alles klaut, das gibt es,
aberich bin tiberzeugt, dassich so etwas noch nie
gemachthabe. Oftist ein Rahmen sehr opulent—aber
das Auge wandert sofort zur Kunst. Das ist eben der
Dreh.

#1827: Ein Rahmen kann also alles zu Kunst machen?
Soistes. Wiirden Sie morgen mit einem Auto ankom-
men, und sie wollen eine Skulptur draus machen -
macheich. Wenn Sie ein Werk rahmen lassen wollen,
dann hat es einen Wert fiir Sie. Davor habe ich Res-
pekt. Und das macht es so spannend. |

-\ Einfach mal vorbeikommen:

Die Werkstatt von Frida Kappich ist zugleich eine Galerie,
die junge Kiinstler vertritt. Die Tiiren sind meist offen. Die Kunden
kénnen auch dabei zuschauen, wie ihr Bild gerahmt wird. ,,Nur
widhrend der Vergoldung darf man sich nicht zu doll bewegen,
weil jede Bewegung das Blattgold fliegen lasst*.

Kappich und Piel, Lagerstraf3e 34a, 20357 Hamburg,
Tel. 71498488, www.kappich-piel.de
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KUNST KAUFEN

Fiir Ausstellungen und Messen:
Kleine Hilfe von der Affordable Art Fair

Es hilft, wenn man bereits vor dem Ausstellungsbesuch eine
erste Idee hat: Was suche ich iiberhaupt und wo kénnte ich
Kunst hinhdngen? Auf welche Lichtverhiltnisse soll ich
achten? Will ich die Kunst vom Sofa aus anschauen oder
soll sie ein Statement im Flur sein?
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Ein Ausstellerplan oder ein Katalog sind immer niitzlich.
Noch wichtiger ist es, mit den Menschen persdnlich zu
sprechen. Kunsthandler nehmen Kiinstler sehr bewusst
inihr Portfolio auf und sprechen immer gern iiber deren
Arbeiten. Je mehr Fragen man stellt, desto besser:
Wie hat der Galerist den Kiinstler entdeckt? Hat dieser
schon Preise gewonnen? Jede Information kann die
Entscheidung einfacher machen.
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Das eigene Bauchgefiihl sollte wichtiger sein als Kalkiil.
Es gibt keine Garantie, dass die Werke eines Kiinstlers je
einen Sammlerwert erreichen. Wenn das Werk lediglich
eine finanzielle Investition ist, fehlt einem die Freude, die
man nur bei einem Werk empfindet, das man wirklich mag.

="\ Kunst zu erschwinglichen Preisen:
Die Kunstmesse Affordable Art Fair findet vom
14. bis 17. November 2019 statt.
Messeplatz 1, Halle A3, 20357 Hamburg, Tel. 533 070 510,
www.affordableartfair.de
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