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HoL- UND BRINGSERVICE FUR WASCHE ALS FRANCHISE-SYSTEM

Ein Shirtrunner-Tag fiir jede Region

Kann Wische rennen? Sicher nicht. Dennoch macht Adam Preul der Wésche Beine, zumindest wenn
diese von professionellen Textilpflegebetrieben bearbeitet werden soll. Der Kerngedanke seines neuen
Geschiftsmodells lautet: Nicht der Kunde soll sich bewegen, sondern die Wasche. Deshalb hat der
35-Jahrige einen Hol- und Bringservice fiir Wasch- und Biigelwésche gegriindet.

Adam Preuf§ hat fiir den Transport der Wasche eigene Kleidersdcke
entwickeln lassen, die man mit einem Handgriff zu einer Wascheta-

sche umfunktionieren kann. Foto: Martin Bernhard

B P Fiir Adam Preuft steht der Dienst am Kunden im Vorder-
grund. ,Wir sind die Service-Oase®, preist er seine Dienstleistung
im Internet an. Und am Anfang der Geschiftsidee stand demzu-
folge auch eine Liicke im Service des Textilpflegebetriebs, von dem
Preufs seine Hemden und Jackets reinigen lie. Adam PreuR, der
damals noch Vertriebsleiter ei-
nes Unternehmens in der Rein-
raumbranche war, hatte seinen
Abholbon verlegt. .Das muss
auch anders gehen”, sagte er sich. Und gemeinsam mit seinem
Bruder Waldemar entwickelte er Shirtrunner, eine Art Reinigung
mit Hol- und Bringservice, deren Dienstleistung eng mit dem Inter-
net verkniipft ist.

Shirtrunner holt die Schmutzwdsche in der Regel bei den Kunden
im Biiro oder an der Arbeitsstelle ab und liefert sie auch dort wie-
der aus. Dazu registrieren sich Shirtrunner-Kunden unter
www.shirtrunner.de im Internet. Fiir jede Region gibt es feste Ab-

Neue
Umsatzmoglichkeiten

holtage. So ist zum Beispiel in Mannheim der Mitt-
woch ,Shirtrunner-Tag", in Heidelberg dagegen der
Dienstag. Der Kurier kommt, holt die Wasche und
bringt sie in der Regel nach einer Woche wieder zu-
riick. Adam Preufs hat fiir den Transport eigene
Kleidersicke entwickeln lassen, die man mit einem
Handgriff zu einer Waschetasche umfunktionieren
kann. So ldsst sich die Abholung der Wasche sehr
diskret abwickeln. Die Kunden zahlen in der Regel
iiber Bankeinzug, in Einzelfdllen auch in bar. Jeder
Kunde kann online seine Abholtermine einsehen
und dndern. Auferdem erhdlt jeder am Tag davor
eine Erinnerungs-E-Mail. ,Unsere Kunden sind
Leute, die sonst in die Reinigung gehen wiirden®,
sagt Preuf. .80 Prozent der Kleidung sind Hemden
und Anziige.”

Mit seinem neuen Geschaft will Preufs kein Kon-
kurrent fiir bestehende Textilpflegebetriebe sein,
sondern - im Gegenteil - diesen durch diesen aus-
gekliigelten Service neue Umsatzmaglichkeiten er-
offnen. Denn Shirtrunner wascht oder reinigt nicht
selbst. Das Unternehmen arbeitet mit Textilpflege-
betrieben vor Ort zusammen. Diese erhalten fiir ih-
re Dienstleistung 70 Prozent vom Umsatz. Im Rhein-Neckar-
Dreieck zum Beispiel transportieren derzeit zwei Fahrer die Wa-
sche und bringen diese zu drei Wischereien. Bis zum Jahresende
will Shirtrunner dort zehn Fahrer einsetzen und rund 1.000 Kun-
den bedienen.

Um sein Geschaftsmodell iiberregional zu etablieren, bietet Preuf
auch Wischereien und Reinigungen sein Franchise-Modell an,
und zwar mit Gebietsschutz. Die Textilpflegebetriebe konnen
den Umsatz zu 100 Prozent in die eigene Tasche stecken, da sie
kein fremdes Reinigungsunternehmen beauftragen missen. Fiir
das Franchise-System investieren die Betriebe einmalig maximal
1.500 Euro sowie ab dem zweiten Jahr monatliche 350 Euro. Dafiir
kénnen sie auf das Online- und Marketingsystem von Shirtrunner
zuriickgreifen. In der Rhein-Neckar-Region hat Preufs die Fahrer
nicht bei Shirtrunner angestellt. Diese arbeiten auf eigene Rech-
nung. Textilpflegebetriebe, die das Shirtrunner-System tiberneh-
men, konnen natiirlich ihre eigenen Fahrer einsetzen.

Mein Grundgedanke ist der Service", betont Adam Preuf. .Ich
will fiir eine Alltagsgeschichte ein Rundum-sorglos-Paket anbie-
ten. Der Kunde wird an allen Ecken und Enden bedient.” <
Martin Bernhard
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ZIErRMANN GMBH Folie abgeschnitten. Hierbei entsteht kein Abfall und es fillt kein
EfﬁZient Verpath \tcrschnil_( an \-’erpac?«mgsfn[ie f"‘ S0 qer Herlstelllur. He:pn@rs ge-
eignet sei die Maschine daher fiir Betriebe, die mit Sortierbandern
arbeiten, viele Posten oder eine groRe Zahl von Hemden ver-

packen,

Die Sankosha-Verpackungsmaschine erreicht laut Herstelleran-
gaben, bis zu 220 Verpackungszvklen pro Stunde. Wihrend die
Maschine selbsttdtig verpackt, kionnen parallel bereits weitere
Arbeiten erledigt werden, wie z.B. das Kommissionieren der
nachsten Posten. Hierdurch kénnen wiederum Zeit und Kosten
eingespart werden. Die Maschine gibt es fiir Folien von 600 bis
720 mm Breite.

Die Verpackungsmaschine Sankosha PS-240 arbeitet hingegen
vollautomatisch. Die Beschickung erfolgt iiber einen Schnecken-
forderer - das manuelle Einhdngen entfllt hiermit. Der zentrale
Verpackungsprozess lauft dhnlich wie bei der Maschine PM-240.
Der Abwurf erfolgt entweder auf eine Abwurfstange oder auf ein
weiteres Fordersystem.

Fiir spezielle Teile kann die Verpackungsmaschine jedoch auch
auf manuelle Bearbeitung umgestellt werden. Die PS-240 er-
reiche bis zu 280 Verpackungen pro Stunde bei maximal drei
Teilen pro Verpackung. Die Einfiihrung kann beidseitig erfol-
gen.

Infos: www.ziermann.com

«Wir gehen lhren en ie Wa »
Die Verpackungsmaschine Sankosha PM-240 verpackt ohne geh en Kosten an'die Wasche

Verschnitt entsprechend der individuellen Teilelinge.  foto: Ziermann Dank Banderolierung - der sanften Umreifung -
erhalten Sie in Ihrer Wéscherei mehr Effizienz
P Dem Verpacken der fertig gestellten Teile eines Textilpflege- und Produktivitat.

betriebes kommt bei héheren Stiickzahlen, beispielsweise bei Mehrwert durchs Band.

florierendem Hemdenservice oder in einem Zentralbetrieb, grofte
Bedeutung zu.

Die Ziermann GmbH liefert halb- und vollautomatische Verpa-
ckungsmaschinen von Sankosha, die hohe Produktivitit und Ren-
tabilitdt versprechen.

Die halbautomatische Verpackungsmaschine Sankosha PM-240 er-
fordert laut Hersteller lediglich das manuelle Einhingen der Be-
kleidungsstiicke auf Biigel und (aus Sicherheitsaspekten) das
beidhandige Betatigen der Handschalter. Automatisch erfolgt das
Uberziehen der Plastikiolie iiber maximal drei bis vier Beklei-

dungsstiicke. Dabei misst die Maschine selbsttitig die Linge der ‘ ‘ ATS-Tanner GmbH Banderoliersysteme (GATS
individuellen Teile. ‘ Phone +49 2204 84 34 50 | www.ats-tanner.de —l Unigus Bandinig
Die Verpackungsfolie wird am oberen Rand zugeschweil und die { — SERE ST
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